PLAN BIZNESU

NA POCZATEK POWIEDZ:

Panie Tomku, jestem przekonany, ze to spotkanie bedzie dla nas wartosciowe, bo chciatbym
Panu pokazac¢ (wyjatkowe, niesamowite) mozliwosci, ktére daje nasz projekt.

To spotkanie jest dla mnie wazne bo wiem, ze jezeli to co mam Pana zaciekawi, to dopiero wtedy
bedziemy mogli porozmawiaé o szczegdtach i ewentualnej wspétpracy, dlatego na poczatek chce,
zebysmy sie skupili na samej idei.

Chce, zeby Pan wiedziat, ze na tym spotkaniu jest petna wolnos$¢ i ja nie bede Pana
naciskat, ani do niczego przekonywat. Chciatbym po prostu, zebysmy porozmawiali

[ sprawdzm czy sa jakies mozliwosci wspotpracy, a co sie Wydarzy, czy bedziemy chcieli
cos$ wspolnie zrobié, czy jakos$ sobie wzajemnie pomdéc, to juz jest sprawa drugorzedna i
porozmawiamy sobie o tym na koniec naszego spotkania.
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Chciatem Ci pokazac (wyjatkowe, niesamowite) mozliwosci, ktore daje nasz projekt. Na
poczatek chce, zebysmy sie skupili na samej idei, a jak idea Ci sie spodoba, to porozmawiamy o
szczegotach. Chee, zebys wiedziat, ze na tym spotkaniu jest petna wolnosc i nie bede Cie
naciskat, ani do niczego przekonywat. Chciatbym po prostu, zebysmy porozmawiali

i sprawdzili, czy mozemy cos wspolnie zrobic.

O CO CHODZI?

O co chodzi? Caty biznes polega na zmianie sposobu robienia zakupdéw z modelu detalicznego na
model prosumencki.

Zobacz, przecietnie kazdy z nas wydaje od 100 zt do 200 zt miesiecznie na zakup produktéw
codziennego uzytku, kupujac je poprzez model handlu detalicznego w sklepach takich jak: Lidl,
Biedronka, Rossmann, Hebe czy inne. Kupujgac produkty w tych sieciach tylko wydajemy
pienigdze. Nawet jezeli polecamy komus te sklepy i produkty, ktére sie w nich znajdujg, nic z tego
nie mamy, bo jestes tylko konsumentami. Dzieje sie tak dlatego, ze sklepy te korzystaja z
tradycyjnego systemu dystrybucii.

NA CZYM POLEGA NASZ BIZNES?

Nasz biznes polega na tym, aby nie wydawac swoich pieniedzy w tych sklepach w modelu
detalicznym, tylko zmieni¢ miejsce dokonywania zakupow i kupi¢ te produkty prosto od
producenta przez jego sklep internetowy. Czyli chodzi o to, zeby te same pieniadze - zaznaczam,
te same pienigdze, ktoére juz wydajemy, wydac bezposrednio u producenta, gdzie mozemy
kupowacé produkty w cenach hurtowych.

Jezeli jakos¢ tych produktéw spetni nasze oczekiwania, to mozemy tym pomystem podzieli¢ sie z
naszymi znajomymi, aby oni tez zmienili sposob i miejsce robienia zakupow i mieli te same
korzysci. Jest to system polecen, system lojalnosciowy. Takich systemow jest w tej chwili petno,
np. punkty Payback, punkty zbierane na stacja benzynowych. Jest to system, ktory jest znany na
catym swiecie, ale nasz projekt jest naprawde (genialny, wyjatkowy, nadzwyczajny), poniewaz
poza cenami hurtowymi i punktami, ktore otrzymujesz za swoje zakupy jako konSUMENT,
wiasciciel sklepu dzieli sie z Nami zyskiem z zakupow wszystkich osob, ktore dzieki Nam
dowiedziaty sie o tej mozliwosci. Stajemy sie wiec Prosumenteami, bo nie tyko kupujemy
produkty dla siebie jako konsumenci, ale rowniez dostajemy czes¢ zyskow producenta.

Zeby byto wiadomo, kto dzieki komu dowiedziat sie o tej mozliwosci oraz ile komu wyptacié
prowizji zostat przygotowany specjalny system z linkami polecajacymi i tabelg premiowania.



Nasza prowizja zalezy od poziomu efektywnosci z tej tabeli. Jest tutaj 7 pozioméw: 3%, 6%, 9%,
12%,15%, 18% i 21%. Do kazdego poziomu przyporzadkowana jest liczba punktéw:

3% to 300 pkt
6% to 1200 pkt
9% to 3600 pkt
12% to 7 200 pkt
15% to 12 000 pkt
18% to 20 400 pkt
21% to 30 000 pkt

Co to sg te punkty? Kazdy produkt, ktéry znajduje sie w ofercie sklepu internetowego ma
przypisang wartos¢ punktowa. Srednio:

1 punkt to 1,45 zt

czyli 300 pkt sg to zakupy za 435 zt, ktore zrobiliSmy samemu lub z osobami przez nas
poleconymi, i te punkty zliczajg sie w przeciggu petnego miesigca kalendarzowego.

Jezeli wiemy juz, co to sg te punkty, to przejdZzmy na punktacje. Zatézmy, ze kupiliSmy produkty
za 600 punktéw. Zaznaczam, ze jest to przyktad czysto matematyczny. To nie jest zaden
wymog, tylko przyktad, zeby pokazac jak to wyliczamy.

Jestesmy zadowoleni z wysokiej jakosci tych produktéw, wiec mozemy z czystym sumieniem
poleci¢ ten sklep swoim znajomym. Kazdy z nas ma kilku swoich przyjaciét, ktérym dobrze
zyczymy i uwielbiamy spedzaé¢ z nimi czas, wiec dzielimy sie dobrymi rzeczami z dobrymi ludzmi i
te 5 0sob tez kupito po 600 pkt. Na tym przyktadzie nasz poziom efektywnosci s3 to:

nasze zakupy -> 600 pkt

+
zakupy tych 5 osob po 600 pkt -> 3000 pkt

tacznie mamy 3600 pkit.

Patrzymy na tabelke i widzimy, ze osiggneliSmy poziom efektywnosci 9% Co nam to daje? Daje
nam to tyle, ze system odda nam:

9% z 3600 pkt, czyli 324 zi.

Zobaczmy, nie dos¢, ze kupiliSmy produkty w cenach hurtowych, to dodatkowo mamy jeszcze
cashback w wysokosci 324 zt. Gdybysmy te pienigdze, wspdlnie z naszymi znajomymi wydali w
tych sklepach wczesniejszych, detalicznych to tego cashback’u by nie byto.

Tylko co jest teraz bardzo wazne. Ta suma, to nie jest suma tylko dla nas. Ona jest do podziatu dla
tych wszystkich konsumentow, ktérzy zrobili zakupy, poniewaz w naszym systemie kazdy zarabia
i ma korzysci. System jest bardzo uczciwy. Nie ptaci temu, kto jest wczesniej, kto jest wyzej,
tylko ptaci od dotu. My ptacimy za efektywnos$é, a nie za pozycje. | zeby nam wyptacic¢
prowizje, system musi najpierw wyptacic¢ prowizje tym osobom, ktére sg pod nami. Zobacz, kazda
z tych os6b ma po 600 pkt, czyli jest w przedziale powyzej 300 pkt, ale ma mniej niz 1200 pkt,
czyli kazda z tych oséb jest na poziomie 3 %. Czyli ma wyptacone:

3% z 600 pkt i jest to 18 zi
jest 5 takich osob, czyli

5 0sob po 18 zi, to daje 90 zt



Czyli od tej sumy 324 zt odejmujemy 90 zt dla tych 5 osdb pod nami i zostaje nam z tego
przyktadu do wyptaty 234 zt.

324 zt - 90 zt = 234 z}

Zobaczmy, powiedzieliSmy kilku znajomym o zmianie sklepu i taka suma z cashback’u wpada na
nasze konto. Ten biznes polega na tym, aby w naszym zyciu zmieni¢ 2 rzeczy:

1. Zmieni¢ miejsce dokonywania zakupdéw.
2. Zmienié temat rozmowy.

Po prostu, kiedy spotykamy sie ze znajomymi, to nie rozmawiamy o pogodzie, czy polityce, tylko
zmieniamy temat rozmowy i ta zmiana tematu powoduje to, ze zaczynasz zarabiaé. To jest
(genialne).

Wyjatkowe jest réwniez to, ze punkty nie sg naliczona tylko od oséb poleconych przez nas
bezposrednio, ale réwniez od osob poleconych przez te osoby. Zatézmy, ze ta osoba jest
zadowolona z wysokiej jakosci produktow i poleca go dalej. Ta jeszcze dalej, ta jeszcze dalej i
przyktadowo ta kupuje za 300 punktow. Te 300 punktow sa dla niej, dla niej, dla niej i w pionie do
samego konca. W momencie, gdy cata nasza sie¢ konsumentoéw osiggnie w miesigcu sume 30
000 punktéw lub wiecej, to my osiaggamy poziom 21%. Co nam to daje?

To daje nam dochody rzedu 2500 do 3500 zt miesiecznie. Jest to dochdd powtarzalny, poniewaz
konsumenci kupuja sobie co miesigc produkty codziennego uzytku, a my co miesigc mamy taka
kwote.

Zobacz, jezeli w kolejnym miesigcu pojechalibysmy na wakacje, a te osoby znowu dokonatyby
zakupoéw, to znowu dostaniemy 3000 zt. Czyli za raz dobrze zrobiong reklame, mozemy zarabiac
wielokrotnie. Jezeli ktos bedzie kupowat te produkty przez nastepne 15 lat, to otrzymamy prowizje
za kazdym razem, kiedy kto$ dokona zakupdw.

JAK PODOBA CI SIE TAKA PERSPEKTYWA ZARABIANIA?

To oczywiscie nie jest koniec. Jezeli osiggniemy poziom 21%, czyli ostatni poziom w | Planie
Wynagrodzen to przechodzimy do 2 Planu, ktéry sktada sie z 5 pozioméw. Aby uzyskaé pierwszy
poziom nalezy jednej osobie pod nami poméc doj$¢ do poziomu 21%. To znaczy, ze ta osoba tez
musi mie¢ 30 000 punktow i z bocznych osdb uzyskac tgcznie 20 000 punktéw. Czyli tacznie jest
to 50 000 punktéw obrotu. Wtedy bierzemy udziat w podziale globalnego obrotu firmy. Tutaj
mamy do podziatu 5% na wszystkie osoby uzyskujgce ten poziom w danym miesigcu. Tu nie ma
statej kwoty, ta kwota jest r6zna w zaleznosci od naszego obrotu, od obrotu firmy, od tego ile
0s6b jest na tym poziomie w danym miesigcu, wiec nie moge podac statej kwoty. Moge jedynie
podac¢ kwoty przyblizone, ktére wynosza:

od 3 500 do 5 500 zt

50 000 pkt

0
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30 000 pkt + 20 000 pkt



Aby uzyskaé 2 poziom nalezy: pomdc dwém osobom dojsé do poziomu 21%. W tym przyktadzie
wyzej mieliSmy jedng osobe, tutaj mamy dwie osoby i z bocznych oséb uzyska¢ minimum 20 000
punktow. Czyli w sumiem mamy 30 000 punktéw plus 30 000 punktéw plus

20 000 punktéw. Ten poziom to jest minimum 80 000 punktéw obrotu. Na tym poziomie dochody
S3 juz nieco wieksze i wynoszg przecietnie:

od 6 000 do 7 500 zt

80 000 pkt

30 000 pkt + 30 000 pkt  + 20 000 pkt

Aby uzyskaé 3 poziom nalezy: pomodc jednej osobie doj$é do poziomu pierwszego, czyli to jest
50 000 punktow obrotu i dwdém osobom pomoc dojsé do poziomu 21%, czyli 30 000 punktow i

30 000 punktow. W sumie jest to 110 000 punktéw obrotu. Na tym poziomie przecietne dochody
to:

od 8 000 do 14 000 zt

110 000 pkt
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50000 pkt + 30000pkt + 30000 pkt



Aby uzyskaé 4 poziom nalezy dwom osobom pod nami pomoc osiagnac pierwszy poziom. Czyli
to mamy 50 000 punktéw i 50 000 punktéw i oprocz tego dwoém osobom poméc osiggnaé
poziom 21%. Czyli obliczamy: Tutaj potrzebujemy 50 000 tysiecy punktéw, tutaj 50 000 punktdw,
mamy 100 000 punktow, tutaj 30 000 punktow i tutaj 30 000 punktow, czyli razem 160 000
punktéw. Na tym poziomie dochody wynosza:

od 16 000 do 20 000 zt

160 000 pkt

()

50 000 pkt + 30 000 pkt + 30 000 pkt + 30 000 pkt

5 poziom osiggamy, gdy pomozemy 5 osobom osiggng¢ minimum 1 poziom. Czyli mamy 5 oséb
po 50 000 punktéw. W sumie nam to daje 250 000 pkt i tutaj dochody wynosza:

od 30 000 do 50 000 zt i wiecej

250 000 pkt
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50 000 pkt + 50 000 pkt + 50 000 pkt + 50 000 pkt + 50 000 pkt

Tutaj dodam jeszcze, ze z kazdego z tych poziomdw, od 2 do 5, bierzemy udziat w podziale
1,25% obrotu firmy, czyli w sumie na tych 5 poziomach mamy 10% do podziatu.

Chciatem jeszcze zwrdci¢ uwage na bardzo wazng rzecz, bo patrzgc na te rysunki, ktos moze
pomyslec, ze to jest jakas piramida, ze ta osoba, ktdra jest na gorze zarabia najwiecej. A wtasnie
tak nie jest. Tak jak wspominatem wczesniej firma jest uczciwa. Wedtug mnie jest to w ogodle jeden
Z najuczciwszych systemdw wynagrodzen z jakim sie spotkatem. Zobaczmy: jezeli ta osoba
bedgca na poziomie 1 zaprosita tg osobe na poziomie 21% i ta osoba zaprosita tg osobe, ktéra
osiggneta poziom 2, a ta osoba tg osobe, ktéra osiggneta poziom 3, ta tg osobe, ktora osiggneta
poziom 4, a ta tg, ktora osiggneta poziom 5. Wszystkie punkty sie sumujg do goéry, to prawda,
czyli ta osoba tutaj na gérze bedzie miata sume okoto 500 000 punktéw, ale nadal bedzie na
poziomie 1. Czyli bedzie brata udziat w podziale 5% $wiatowego obrotu i jej zarobki bedg
wynosity np. 5000 zt, ta pod nig bedzie miata dodatkowe 1,25%, bo pomogta nie tylko jednej
osobie osiggna¢ poziom minimum 21%, tylko dwém osobom, i jej zarobki beda wynosi np. 7000
zt, a ta mimo, ze jest na samym dole i ma tylko 250 000 obrotu, ale pomogta 5 osobom osiggnaé
pozycje 1 i bierze udziat w podziale catych 10% obrotu i to przektada sie na zarobki na poziomie



35 000 zt. Czyli ta osoba dotgczyta najpdzniej, jest najnizej, a zarabia najwiecej pieniedzy. To mam
na mysli méwigc, ze system jest uczciwy i ptaci za efektywnos¢.

KTORA Z TYCH KWOT BYLABY DLA CIEBIE INTERESUJACA?
CO BY SIE ZMIENILO W TWOIM ZYCIU, GDYBYS MIAL DODATKOWO TAKA KWOTE?

Dochody i pienigdze to nie wszystko. Dodatkowo w drugim planie wynagrodzen mozemy uzyskaé
dofinansowanie do wymarzonego samochodu. Jak to wyglada? Samochéd mozemy sobie wzigé
w leasing lub w najem. To od nas zalezy. Jezeli chodzi o marke, to najlepiej optaca sie Mercedesa,
bo firma ma znizke w salonie, wiec jest to najkorzystniejsze, ale jak kto$ nie lubi Mercedeséw, to
moze sobie wzig¢ dowolng marke, Audi, BMW, Mazde, dowolnie. Firma dopfaca nam:

- z | poziomu: od 1000 do 2000 zt

- z Il poziomu: 2500 zt

- z Il poziomu: 3000 zt

- z IV poziomu: 4000 zt

- z V poziomu: 5000 zt

Leasing mozemy sobie wzigé od 3-5 lat. To co jest wyjgtkowe, to to, ze jezeli korzystamy z takiej
doptaty z poziomu 1 i w trakcie leasingu, czy najmu osiggniemy poziom 3, to firma zwiekszy nam
doptacana kwote.

Dodatkowo w drugim planie wynagrodzen na Partneréw czeka co roku zaproszenie na
ekskluzywny wyjazd zagraniczny z osobg towarzyszaca.

PODSUMOWANIE

Teraz przejdzmy do inwestyciji. lle trzeba zainwestowa¢ w tym biznesie? Gdybysmy chcieli
otworzy¢ w klasycznym maty biznes, to w obecnych czasach nietatwo jest wystartowac¢ ponizej
kwoty 100 000 zt. Czy to sklep, czy studio kosmetyczne, to 100 000 ztotych to jest dzisiaj takie
minimum, zeby myslec o wiasnym biznesie. 90% bizneséw pada w ciggu pierwszego roku.
Mozemy splajtowaé. Pét biedy jak mamy wtasne pienigdze, gorzej jak na ten biznes wzieliSmy
kredyt i jesteSmy zapozyczeni i sptacamy ten kredyt przez kolejne lata. Tutaj inwestycja w ten
biznes, gdzie mozemy zarabia¢ 30 000 czy 50 000 ztotych jest duzo nizsza. Wynika to z tego, ze
nie potrzebujemy zadnych lokali, catg logistyka i zaméwieniami zajmuje sie firma. Nie musimy
zatrudnia¢ pracownikéw i mrozi¢ pieniedzy w towar.

Naszym biurem moze by¢ dom lub kawiarnia, w ktérej spotkamy sie ze znajomymi. Nie musimy z
niczego rezygnowac. Mozemy dalej pracowac tam gdzie pracujemy, robi¢ to co robilismy, zy¢ tak
jak zyliSmy do tej pory i zacza¢ budowac biznes zmieniajgc temat rozmowy, bez ryzyka.

To my decydujemy z kim, kiedy i gdzie pracujemy. Nie mamy szefa nad gtowa. Otrzymujemy
wsparcie catego naszego zespotu oraz sprawdzone narzedzia, ktére pomoga Ci zarobié tutaj
pienigdze. Wszystkiego mozemy sie nauczyé, bez wzgledu na to, co robimy dzisiaj, jakie mamy
wyksztatcenie, czy ile mamy lat.

Wiem, ze mozesz mie¢ obawy i zastanawiac sie, czy sobie poradzisz, czy znajdziesz na to czas,
czy nie znasz odpowiednich ludzi, ktérych to zainteresuje. Miatem podobnie, ale dotgczytem do
Swietnego zespotu, ktéry ma gotowy system pracy i pokazuje jak go zastosowac. Wszystko jest
tak proste, ze kazdy jest w stanie sie tego nauczy¢, a poza tym nie ma tutaj tak duzej inwestycji,
jak w biznesie klasycznym, wiec nic nie tracimy.

Inwestycja wynosi 630 zt. W tej cenie mamy starter z prébkami o wartosci 109 zt i zestaw
bestselleréw o wartosci 521 zt. Wiem, ze kto$ moze powiedziec: fajny biznes, ale w tym
momencie nie mam 630 zt, dlatego mamy takg mozliwos¢, zeby teraz podczas rejestracji kupié¢
tylko starter prébkowy za 109 zt, a produkty dokupi¢ pdznie;.

JAK W SKALI OD 1-10 PODOBA CI SIE TEN BIZNES?



To mam pytanie, czy chcesz zosta¢ moim klientem, czy razem zmieniamy temat rozmowy ze
znajomymi i zaczynamy w ten sposéb zarabia¢ pienigdze, bo mamy tutaj 2 opcje:

OPCJA 1: to bycie tylko Klientem. Nie ma tu zadnych zobowigzan, targetow, czy przymusu
robienia zakupéw. Mozesz kupowac produkty ode mnie lub samodzielnie zaktadajgc sobie konto.
Kupujemy co chcemy i kiedy chcemy.

OPCJA 2: Jezeli jednak chcemy osiggnaé cos wiecej i chcemy otrzymywacé za to wynagrodzenie,
to kupujemy starter za 109 zt. Wtedy na poczatek otrzymujemy 10% znizke. Jezeli historycznie
kupimy produkty za 600 pkt to otrzymujemy statg 25% znizke na kazdy kolejny produkt. Mozemy
ja tez otrzymac robigc jednorazowy zakup za 300 pkt.

Oprécz znizki otrzymujemy mozliwos¢ budowania wtasnej sieci. | tutaj, zeby otrzymaé
wynagrodzenie nasza miesieczna aktywnos$c to jest 100 pkt, czyli okoto 145 zt. Za tyle nalezy
kupié, zeby otrzymac prowizje z naszej sieci. Mysle, ze to nie jest duza suma, tym bardziej, ze i
tak co miesigc robimy zakupy produktéw codziennego uzytku. Tutaj tez nie ma zadnych
zobowigzan i przymusu, jezeli nie zrobimy zakupu za 100 pkt, to po prostu nie otrzymamy prowizji
z sieci za ten miesiac.

Konto jest wazne rok, wiec jezeli chcemy przedtuzy¢ sobie waznos$¢ konta i utrzymac 25% znizke,
to wystarczy, ze zrobimy zakupy za 100 pkt w skali roku. Czyli na przyktad 11 miesiecy nic nie
kupujemy, a w 12 miesigcu robimy zakupy za 100 pkt i mamy przedtuzong 25% znizke na kolejny
rok. Oczywiscie jak jej nie przedtuzymy, to nic sie nie dzieje, trzeba sie po prostu jeszcze raz
zarejestrowac i zacza¢ od 10% znizki.

Pytanie, czy chcesz zosta¢ moim klientem, czy razem zmieniamy temat rozmowy ze
znajomymi i zaczynamy w ten sposdéb zarabia¢ pieniadze?



